








REFERENTEN

GABOR ROSE 

gründete noch während seines Studiums der Betr iebswir tschaft  an der WU Wien nach Eintr i t t  in das el ter l i -
che Unternehmen im Jahre 1972 das Modelabel   J.P. Jones (heute:  Jones).  Nach einem Auslandsaufenthal t 
in Fernost übernahm er 1983 die Geschäftsführung des Unternehmens und baute es Schr i t t  für  Schr i t t  aus. 
Ausgehend von Produkt ion über Einst ieg in den Einzelhandel ,  Export  b is hin zur Begründung des Jones 
Franchise-Systems 1998, welches heute in 10 Ländern 80 Stores,  davon 52 in Franchise umfasst.   Auf das 
Erfolgsgeheimnis des Famil ienunternehmens angesprochen, nennt Gabor Rose das Produkt selbst  und die 
Fähigkei t  seiner Frau Doris Trends zu erkennen, den konsequenten Markenauftr i t t ,  d ie Beziehung zu den 
Partnern und Konsument innen und die Freude der Famil ie gemeinsam zu arbei ten.  

ANDREAS C. FÜRSATTEL

42, verheiratet  und Vater von 3 Kindern ist  geschäftsführender Gesel lschafter der BEIGROUP® Business 
Educat ion Internat ional .  Die BEIGROUP® mit  Si tz in Nürnberg ist  d ie Systemzentrale des internat ionalen 
Weiterbi ldungsfranchise BEITRAINING® und ist  spezial is ier t  auf  d ie Vermit t lung von Fähigkei ten und Fer-
t igkei ten,  den sogenannten „people ski l ls“ .  Die Trainingsprogramme umfassen die Bereiche Management, 
Verkauf,  Service  und  Persönl ichkei tsentwicklung. Die Seminare s ind angepasst an die Bedürfnisse von 
kleinen und mit te lständischen Unternehmen sowie Franchisesystemen. Andreas C. Fürsattel  hat  s ich als 
Trainer und Referent für  d ie Bereiche Verkauf,  Management und Mot ivat ion einen Namen gemacht.  An sei-
nen Seminaren und Vorträgen haben berei ts mehr als 30.000 Unternehmer,  Führungskräf te und Mitarbei ter 
te i lgenommen. 

EVA MARIA ZIMMERL
geb.1969 in Wien, verheiratet  und Mutter von 2 Söhnen, ist  sei t  über 15 Jahren im Vertr ieb in den Bereichen 
telefonische Kundenberatung, Telefonmarket ing,  Telefonverkauf und Verkaufsaußendienst tät ig.  Weiters ist 
s ie Autor in der VBC Telefonverkaufstrainings und sei t  2004 VBC-Franchise-Unternehmerin mit  Spezial is ie-
rung auf Mot ivat ionstrainings.

ANNE M. SCHÜLLER

is t  Management-Consul tant und gi l t  a ls führende Expert in für  Loyal i tätsmarket ing.  Über 20 Jahre hat s ie in 
le i tenden Vertr iebs- und Market ingposi t ionen verschiedener Dienst le istungsbranchen gearbei tet  und dabei 
mehrere Auszeichnungen erhal ten.  Die Diplom-Betr iebswir t in und achtfache Buch- und Bestsel lerauto-
r in gehört  zu den gefragtesten Wirtschafts-Speakern im deutschsprachigen Raum. Sie arbei tet  auch als 
Business-Trainer in und lehrt  an mehreren Hochschulen. Managementbuch.de zähl t  s ie zu den wicht igen 
Managementdenkern.  Ihr  Buch ‚Kundennähe in der Chefetage‘  erhiel t  den Wirtschaftsbuchpreis 2008. Zu 
ihrem Kundenkreis zähl t  d ie El i te der deutschen, österreichischen und schweizer ischen Wirtschaft ,  u.  a. 
das SiemensForum, IBM, Al l ianz,  T-Onl ine,  d ie Swisscom, Vodafone, Interspar,  der BITKOM, die Schweizer 
Post,  BMW, die Gothaer,  General i ,  d ie Erste Bank, die TUI,  Wempe, L’Oréal  sowie die HypoVereinsbank.

ALEXANDER PETSCHE

studierte Rechtswissenschaften an den Universi täten Wien und Par is sowie Handelswissenschaften an der 
WU Wien und der Lyon Graduate School  of  Business. Er promovierte in beiden Studien in den Jahren 1996 
und 1999. Im Jahr 1995/96 absolv ier te er ein post-graduate Studium am Col lege of  Europe in Brügge. Sei t 
2002 ist  er  a ls Rechtsanwalt  bei  den Rechtsanwaltskammern Wien und Prag zugelassen und ist  e inge-
tragener Wir tschaftsmediator.  Als Rechtsanwaltsanwärter war er bei  Bruckhaus Westr ick Hel ler  Löber bis 
1998 und bei  Wolf  Theiss bis 2002 tät ig,  dort  Partner bis 2004. Alexander Petsche unterr ichtet  sei t  rund 17 
Jahren an der Wir tschaftsuniversi tät  Wien, derzei t  Professionel le Verhandlungsführung, und hat zahlreiche 
Publ ikat ionen veröffent l icht .  Praxisschwerpunkte:  Internat ional  L i t igat ion/Arbi t rat ion;  Sprachen: Deutsch, 
Engl isch, Französisch, Ungar isch.

JOHANNES GUTTMANN

geboren 1965 im Waldviertel  a ls Sohn eines Bauern. 1988 gründete er die Firma „Sonnentor“  um Kräuter-
spezial i täten der Waldviert ler  Bio-Bauern unter dem Logo der lachenden Sonne regional  und internat ional 
zu vermarkten. Heute beschäft igt  er  mehr als 130 Mitarbei ter,  hat  600 Produkte im Sort iment und das Glück 
des Tücht igen auf seiner Sei te.  Johannes Gutmann ist  or ig inel l  in seinen Ideen und begabt in dem Bl ick auf 
das, was gel ingen kann. Er lebt  Werte,  d ie ein gutes Leben mögl ich machen: Fairness, Partnerschaft ,  Mut, 
Kreat iv i tät  und Humor.
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FRANK ROEBERS

geb. 1967, ist  Vorstandsvorsi tzender der SYNAXON AG. Seine Arbei tsschwerpunkte s ind das BtC-Geschäft 
mit  der Marke PC-SPEZIALIST, strategische Weiterentwicklung und Organisat ionsentwicklung. 
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WALTRAUD MARTIUS

is t  mit  ihrem Unternehmen „SYNCON Internat ional  Franchise Consul tants“ sei t  20 Jahren als selbstständige 
Franchise-Berater in im deutschsprachigen Raum tät ig.  Sie ist  Ehrenpräsident in des ÖFV, arbei tet  a ls Do-
zent in an Universi täten und Fachhochschulen, häl t  internat ional  Vorträge und hat in ihrem neuesten Buch 
„Fairplay Franchis ing“ die Spielregeln für  partnerschaft l ichen Erfolg neu def in ier t .

STEFFEN KESSLER

Steffen Kessler ist  Lei ter  Onl ine-Market ing und Innovat ionsmanagement bei  FranchisePORTAL, dem füh-
renden Internetportal  der deutschsprachigen Franchise-Wirtschaft .  Der studierte Sportwissenschaft ler  wid-
mete s ich berei ts während des Studiums dem Thema Franchis ing und schr ieb seine Diplomarbei t  über 
Franchise-Partnersuche im Internet.  Für diesen Bereich zeichnet er nun auch innerhalb des FranchisePOR-
TAL verantwort l ich.

RUDOLF SEMRAD

geb. 1948 in Wien, begann seine Karr iere 1973 im Bereich Market ing und Vertr ieb bei  Procter & Gamble 
und wechsel te 1980  als Lei ter  der Abtei lung für Market ing und Verkauf zu Colgate Palmol ive.  Erfahrun-
gen in der Uhrenbranche sammelte er ab 1986 als Geschäftsführer der Firma A. Weiner.  Im Jänner 1995 
wurde er Geschäftsführer der SMH und heut igen Swatch Group Österreich.  Die Lei tung  der Swatch Group 
Deutschland in den Jahren 1999 -  2000 stel l te für  ihn einen weiteren Karr iereschr i t t  dar.  Nach Österreich 
zurückgekehrt ,  setzte er s ich maßgebl ich für  d ie Entwicklung des Luxussegmentes in Österreich ein.  Sem-
rad gelang es,  Uhrenmarken wie Glashütte Original  und Breguet nach Österreich zu holen. Zusätzl ich zur 
Lei tung des österreichischen Marktes übertrug ihm die Konzernlei tung der Swatch Group im September 
2003 die Verantwortung für die Länder Tschechien, Slowakei ,  Ungarn,  Slowenien und Kroat ien.

JÖRG PIZZERA

studierte Betr iebswir tschafts lehre an der Kar l -Franzens Universi tät  in Graz mit  Schwerpunkt Market ing & 
Control l ing.  Seine Karr iere begann er als Brand Manager bei  Uni lever (Eskimo-Iglo) und Market ing Mana-
ger bei  Bacardi-Mart in i .  2006 st ieg er bei  McDonald´s Österreich ein und ist  sei tdem für den Markenauftr i t t 
des k lassischen Restaurant-Geschäfts und McCafé verantwort l ich.  Seine Stärken sind die strategische 
Markenausr ichtung und die Produktentwicklung.

CHRISTIAN POLITSCH

is t  in der Geschäftsführung von BEHF Archi tekten und zeichnet dort  für  d ie Bereiche Retai l  und Inter ior
verantwort l ich.  Zu den wicht igsten Kunden, für  welche BEHF das Shop Design entwickeln und vor Ort 
real is ieren konnte,  zählen die Mobi lkom Austr ia Group mit  ca.  200 Fi l ia len in Österreich,  Weissrussland, 
Bulgar ien,  Serbien, Kroat ien und Mazedonien. Aktuel l  arbei tet  BEHF an einem neuen Shop Konzept für  d ie 
Telekom Austr ia.  Die ersten Fi l ia len in Wien und Innsbruck wurden berei ts eröffnet .  Weitere Auftraggeber 
s ind die Deutsche Bank, Rewe Austr ia mit  e iner Neukonzept ion für die „Merkur“  Fi l ia len und deren Gastro-
Bereiche, sowie DM,  Uniqa, Bal ly und  Mömax. Projekte im Restaurantbereich,  d ie dem Retai l  durchaus 
verwandt s ind,  s ind  d ie Wiener In-Restaurants „Fabios“,  „Kim kocht“  und das neue „Motto“ am Donaukanal .
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1) SEMPER DEPOT
Atelierhaus der Akademie der bildenden Künste
Lehargasse 6 - 8
A - 1060 Wien

ZIMMERRESERVIERUNGEN können Sie nach Wahl bei folgenden Hotels 
zu stark vergünstigten Konditionen vornehmen. Diese erhalten Sie unter 
Angabe des Stichwortes „Österreichischer Franchise-Verband“.

2) LE MERIDIEN
Opernring 13
A - 1010 Wien

T: +43 / 1 / 588 900
www.starwoodhotels.com

4) AUSTRIA TRENDHOTEL ANANAS
Rechte Wienzeile 93-95
A - 1050 Wien

T: +43/1/ 54 62 00
www.austria-trend.at

3) IMPERIAL RIDING SHOOL
Ungargasse 60
A - 1030 Wien

T: +43/1/ 711750
www.imperialrenaissance.at

 EZ & DZ (exkl. Frühstück)  EZ (inkl. Frühstück) DZ (inkl. Frühstück)  

Le Meridien 150,- 170,- 190,- 

Imperial Riding School 103,- 118,- 133,- 

Austria Trend Hotel Ananas 95,- 112,- 129,- 

Alle Preise inkl. gesetzlicher USt.

 ÖFV Mitglieder ohne Mitgliedschaft

Tagungsgebühr 6. & 7. Mai 250,- 380,-
(exklusive Abendveranstaltung)

Franchise-Gala 125,- 155,-

* Preise verstehen sich zuzüglich gesetzlicher Umsatzsteuer in Euro pro Person.

INFOINFO

TEILNAHMEGEBÜHREN
JAHRESTAGUNG & FRANCHISE-GALA

„WO“ FINDEN SIE „WAS“
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ANTWORTFAXANTWORTFAXANTWORTFAX

ANMELDUNG 
ZUR ÖFV JAHRESTAGUNG UND 
FRANCHISE-GALA AM 6. & 7. MAI 2010

IHRE ANMELDUNG BITTE BIS SPÄTESTENS 22.03.2010 AN DEN ÖFV FAXEN BZW. MAILEN.

Fax: +43 2236 31 13 43  E-Mail: oefv@franchise.at

        Ja, ich/wir nehme/n am Donnerstag, 6. Mai 2010 und am Freitag 7. Mai 2010 

        an der Tagung teil.

Name:       E-Mail:      Workshop*:   

Name:       E-Mail:      Workshop*:   

Name:       E-Mail:      Workshop*:   

* Alle Workshops im Programm beschrieben. Wählen Sie zwischen A, B und C. Pro TeilnehmerInn nur ein Workshop möglich.

        Ja, ich/wir nehme/n  am Donnerstag, den 6. Mai 2010 an der Franchise-Gala teil.

        Personenanzahl:   

Name:        E-Mail:       

Name:        E-Mail:       

Name:        E-Mail:       

Name:        E-Mail:       

Name:        E-Mail:       

Name:        E-Mail:       

Mit dem Versand dieses Antwortfaxes sind Ihre Plätze gesichert und nicht mehr kostenfrei stornierbar. 
Die Entsendung eines Verterters einer angemeldeten Person ist möglich. Einzeltag auf Anfrage.

Firmenstempel           Datum und Unterschrift



KONTAKT:

MAG. SUSANNE SEIFERT
Campus 21, Liebermannstraße A01 503
A -2345 Brunn am Gebirge

T  +43 (0) 2236 - 31 11 88
F  +43 (0) 2236 - 31 13 43
M  +43 (0) 664 - 240 78 78

E-Mail: susanne.seifert@franchise.at

www.franchise.at


